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Convenient services to realize your ideas

Тесты для сбытовиков (Германия)
Детали вакансии: http://www.gersis-software.com/ru/career/vacancies-list/salesman-Germany/
Целью данных тестов является демонстрация Ваших сбытовых компетенций. Эти тесты не требуют знаний о разработке программного обеспечения, они требуют способности понять Заказчика и подготовить предложение, которое его заинтересует.

Правила и рекомендации:

· Все результаты должны быть на немецком языке.
· Используйте эти задания, чтобы максимально продемонстрировать ваши сбытовые способности.

· Следуйте нашему подходу – уважать индивидуальность каждого Заказчика
1. Письмо-представление
Изучите, что мы предлагаем на рынке, на нашем веб-сайте: www.gersis-software.com.
Изучите потенциального Заказчика SOPTIM AG.
Подготовьте письмо-представление (1-ое письмо Заказчику, которое представляет GERSIS SOFTWARE) этому Заказчику. 
Целью этого письма является вызвать интерес к нам и визит на наш веб-сайт. Также подготовьте адресата к Вашему телефонному звонку. 

Приложите все усилия к тому, чтобы вызвать интерес этого конкретного Заказчика. Пожалуйста, учтите, что технические аспекты не очень важны на этой стадии. Постарайтесь персонализировать Ваше письмо-преставление как можно больше.

Письмо должно содержать стандартные разделы: Кому, Тема, Тело, Подпись.

2. Описание потенциального Заказчика
На основании того, что Вы узнали о SOPTIM, пожалуйста, подготовьте описание компании, которое будет внесено в систему CRM.

Описание должно быть информативным, что означает, что оно должно содержать всю существенную информацию о компании и должно быть кратким, чтобы его можно было быстро прочитать.
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